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DO SADA SMO U SRBIJI INVESTIRALI
VISE OD 100 MILIONA EVRA

»MoZemo i hoéemo da investiramo jos viSe, i ne trazimo podriku, veé zdrav i
ureden sistem koji funkcionise”, isti¢e Bode

U postrojenje u Boru investirali ste oko 20 miliona evra.
Koje su jos najznacajnije investicije u Srbiji?

Jedna od najznaclajnijih investicija je prosirenje proizvod-
nih kapaciteta u Smederevu, preko kojih direktno snabde-
vamo smederevsku Zelezaru putem cevovoda. Isti koncept
snabdevanja primenjujemo u Boru za potrebe borske to-
pionice, kao i u Pancevu, gde snabdevamo Petrohemiju.
Takode, investirali smo i u postrojenje za punjenje te¢nog
helijuma i u punionicu boca. Kao $to sam ve¢ istakao, mo-
Zemo i hocemo da investiramo jo3 vide, i ne trazimo podrs-
ku, ve¢ zdrav i ureden sistem koji funkcionise.

Koliko proizvoda godisnje plasirate na trziste Srbije, ko-
ji su najvazniji partneri?

Ukoliko govorimo o kolicini, vise od 95 odsto nase proi-
zvodnje plasiramo u Srbiji . Medutim, kada gledamo iz
ugla prodaje, domaca prodaja zauzima oko 80 procenata,
dok izvoz predstavlja oko 200dsto ukupne prodaje.

Prva velika strana investicija u Srbiji

Nezaobilazan ste partner bolnicama, industriji vode i dru-
gim granama privrede?

Za takvu proizvodnju potrebni su veoma zahtevni stan-
dardi kvaliteta. Koje sve standarde posedujete?

Raspolazemo sa ISO 9001, ISO 14000 i ISO 17025 standar-
dima, kao i sa tri akreditovane laboratorije za gasove i jed-
nom akreditovanom laboratorijom za mehanicka
ispitivanja. Messer Tehnogas AD poseduje i EU GMP serti-
fikate za proizvodnju medicinskog kiseonika i azot-subok-
sida, kao i nacionalne dozvole za proizvodnju i stavljanje u
promet medicinskog kisecnika, azot-suboksida i medicin-
skog ugljen-dioksida. Ovi standardi kvaliteta su ono $to
nas razlikuje i daje nam odlucujucu prednost u odnosu na
konkurenciju, ne samo kada govorimo o domacim kupci-
ma koji zahtevaju najviSe standarde i kvalitet, ve¢ i o izvo-
zU nasih gasova.

Ugovor o stranom ulaganju — dokapitalizaciji potpisan je 15. septembra 1997. godine, a ve¢ u novembru Messer je
putem dokapitalizacije stekao 60 odsto akcija Tehnogasa. Ovo je bila prva velika strana investicija u zemlji od ukidanja
sankcija, a Messer je jedna od prvih inostranih kompanija na srpskom trzistu. Pokazalo se da je to jedna od retkih
uspesnih velikih privatizacija u Srbiji. Od samog pocetka Messer konstantno ulaZze u modernizaciju i razvoj proizvodnih

Kompanija ,Messer Tehnogas” AD najveci proizvodac in-
dustrijskih, medicinskih | specijalnih gasova u Srbiji i na
Balkanu, deo Messer Group GmbH, vodede medunarodne
porodicne kompanije u ovoj oblasti, obeleZila je vredan
Jubilej- 20 godina poslovanja u Srbiji. Proslavu su uvelica-
i mnogobrojni poslovni partneri kompanije, kao i amba-
sador Nemacke u Beogradu, gospodin Aksel Ditman,
predsednik Nemacko-srpske privredne komore Roland Ze-
liger, predsednik Upravnog odbora Nemacko-srpske pri-
vredne komore Martin Knap.

O aktivnostima ove kompanije u Srbiji razgovaramo sa
Ernstom Bodeom, izvrsnim direktorom Messer tehnogasa
u Beogradu.

Ernst Bode

Gospodine Bode, kako ocenjujete proteklih 20 godina
poslovanja u Srbiji? Sta posebno Zelite da istaknete?

Poslednjih 20 godina su bile veoma uspesne, ali ne i lake.
Ono $to je sigurno- nijednog trenutka nije bilo dosadno.
Stalne promene zakona i propisa kao i poslovnog okruze-
nja su bile i jos uvek jesu viSe nego izazovne.

Koliko je dosad investirano u Srbiji?

Do sada smo investirali znatno vie od sto miliona evra i
Zeleli bismo da nastavimo sa investicijama. Medutim, to
nije tako lako kao $to izgleda. Preobimna administracija i
zakonodavstvo su i dalje zahtevniji u poredenju sa zapad-
nom Evropom, a nazalost, pojedine opstine nisu odradile
svoje domace zadatke i ne deluju toliko zainteresovano za
privlatenje daljih investicija.
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kapaciteta u oblasti industrijskih gasova u Srbiji.

25 privredni.rs




